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• Pendapatan 9M19 melonjak menjadi Rp8,3 triliun – laba bersih bertahan di Rp167,6 miliar 

• Transformasi digital mendorong KREN masuk ke daftar Forbes Asia’s ‘Best Under A Billion 

2019’ 

• MatchMove Pay berinvestasi di P2P lender MoolahSense, meningkatkan jaringan regional 

perusahaan untuk menjangkau bisnis UKM 

 

Pendapatan 9M19 melonjak menjadi Rp8,3 triliun – laba bersih bertahan di Rp167,6 miliar 

PT Kresna Graha Investama Tbk (KREN atau Perseroan) berada pada jalur yang tepat untuk memperkuat 

posisinya sebagai salah satu pemain digital terdepan di Indonesia. Pendapatan konsolidasian tumbuh 50,7% 

menjadi Rp8,3 triliun pada 9M19, dari Rp5,5 triliun in 9M18, berkat segmen digital dan teknologi yang 

mencatatkan pertumbuhan pendapatan sebesar 56,0% YoY, dari Rp5,0 triliun pada 9M18 ke Rp7,9 triliun 

pada 9M19. Segmen tersebut telah berkontribusi sebesar 95,0% dari pendapatan konsolidasian pada 9M18, 

dibandingkan dengan 91,8% pada 9M18. Sementara, laba bersih bertahan di level yang sehat, mencatatkan 

Rp167,6 miliar pada 9M19.  

 

Transformasi digital mendorong KREN masuk ke daftar Forbes Asia’s ‘Best Under A Billion 2019’ 

Forbes Asia telah memilih KREN untuk masuk ke daftar Forbes Asia’s ‘Best Under A Billion’, didukung dengan 

upaya Perseroan untuk mentransformasi Perseroan menjadi digital startup incubator dan perusahaan 

investasi, dari perusahaan layanan finansial tradisional. Digital incubator dan bisnis investasi KREN telah 

memperkuat rekam jejak Perseroan, karena telah berhasil memupuk beberapa startup digital yang go public 

selama beberapa tahun terakhir, di antaranya adalah PT M Cash Integrasi Tbk (MCAS) pada November 2017, 

PT NFC Indonesia Tbk (NFCX) pada Juli 2018, PT Distribusi Voucher Nusantara Tbk (DIVA) pada November 

2018, PT Telefast Indonesia Tbk (TFAS) pada September 2019 dan PT Digital Mediatama Maxima Tbk (DMMX) 

pada Oktober 2019; IPO perusahaan-perusahaan tersebut oversubscribed masing-masing sebanyak 10.7x, 

9.8x, 5.6x, 7.4x dan 7.1x. IPO yang sukses dihasilkan dari strategi Group yang menekankan keberlanjutan 

dalam pendekatannya ke bisnis digital, membangun natural use case dengan teknologi dan otomatisasi. 

 
MatchMove Pay berinvestasi di P2P lender MoolahSense, meningkatkan jaringan regional perusahaan 

untuk menjangkau bisnis UKM 

Pada September 2019, Matchmove Pay Pte. Ltd (MMP), entitas anak KREN yang menyediakan platform 

dompet digital ke seluruh wilayah Asia, mengumumkan investasi di MoolahSense, platform peer-to-peer 

(P2P) lending yang fokus pada pembiayaan UKM. Dalam 12 bulan kedepan, MMP berencana untuk 

berinvestasi pada mayoritas saham MoolahSense sebesar 20%. Akses terhadap modal adalah tantangan yang 

populer di kalangan bisnis UKM, sebagian besar dari mereka masih berkembang untuk mencapai skalabilitas 

karena kurangnya kredit dan opsi pendanaan. Kolaborasi antara MMP dan MoolahSense akan memberikan 

solusi luar biasa dengan menawarkan dan memelihara bisnis UKM evaluasi kredit digital dan layanan 

distribusi modal. 
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FINANCIAL HIGHLIGHTS  

(Expressed in Billion Rupiah, unless otherwise stated) 

INCOME STATEMENT 9M18 9M19 Change% 

Revenue 5,500.1 8,289.6 50.7 
Operating Profit 397.5 390.6 (1.7) 

Pre-tax Income 404.6 381.8 (5.6) 

Net Income* 302.6 167.6 (44.6) 
*Attributable to owners of the parent entity    

FINANCIAL POSITION FY18 9M19 Change% 

Assets 3,504.2 3,690.5 5.3 

Liabilities 897.3 642.2 (28.4) 
Equity 2,606.9 3,048.3 16.9 
    

Revenue Breakdown by Segment 9M18 9M19 Change% 

Financial & Investment 453.3 417.4 (7.9) 

Technology & Digital    

- Digital Product Sales 3,545.3 3,895.7 9.9 

- Digital Product Aggregator 1,492.8 3,907.8 161.8 

- Digital Cloud Advertising 8.7 45.3 422.3 

- Communication platform as a service - 17.0 NA 

- Internet of things - 6.4 NA 

Sub Total Technology & Digital 5,046.8 7,872.3 56.0 

Total revenue 5,500.1 8,289.6 50.7 
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